Ki-Tour

Le Confcommercio di Alessandria e Siracusa intendono ampliare gli orizzonti dei propri Associati
per rafforzarne le capacita imprenditoriali e aiutarli a vincere le sfide del futuro.

° Individuazione delle aree Retail a 360° da visitare con il supporto dei partner USA
° Affiancamento e guida nelle visite da parte di Fabrizio Valente - Kiki Lab

° Traduzione da/verso l’inglese - Facilitazione dei debrief di gruppo

Obiettivi generali del Ki-Tour:

Conoscere dal vivo le realizzazioni piu innovative del commercio di New York: visitarle e analizzarle.
Approfondire le strategie dei Retailer con incontri mirati.

Delineare insieme le chiavi di innovazione dei casi visitati: tendenze e strategie vincenti.

Guidare il processo di trasferimento degli stimoli raccolti al contesto italiano e alle realta dove
operano i partecipanti.

OCCASIONE UNICA POSTI LIMITATI

Quota di adesione a partire da:

2.800 euro

per ogni partecipante

Incluso:
Volo A/R per NEW YORK
Sistemazione in albergo
Trasferimenti in loco (N.Y.)
Programma Ki- Tour*

Escluso:

Pranzi e cene extra
Trasferimenti in Italia

Tasse locali + Iva
Assicurazione

Corso supplementare KIKI LAB

CONFCOMMERCIO CONFCOMMERCIO
ALESSANDRIA SIRACUSA : I KTI
Via Modena 29 - 15121 Alessandria (AL) Via Laurana 4 - 96100 Siracusa (SR) I;WAR tB_[
Tel 0131 314800 Tel.0931 33823 -
Fax 0131 41387 Fax. 0931 33878 www.kikilab.it

ascom@ascom.al.it siracusa@confcommercio.it
www.ascom.al.it www.confcommercio.sr.it



ADESIONI LIMITATE:
SOLO PER 15 AZIENDE DI
ALESSANDRIA E SIRACUSA

Prima del viaggio:

Definizione di dettaglio degli obiettivi e della
struttura del Ki-Tour

Individuazione delle aree Retail a 360° da visitare
con il supporto dei partner USA

Progettazione e organizzazione logistica degli
itinerari per gruppo ottimizzati rispetto ai tempi e
alle distanze.

PROGRAMMA:

VENERDI 20 OTTOBRE
Arrivo a New York e sistemazione in albergo

SABATO 21 OTTOBRE

presentazione del tour: obiettivi, metodo, pro-
gramma e info sui negozi davisitare (2h)
Visite e incontri

Riunione di confronto in sotto gruppi

DOMENICA 22 OTTOBRE

Visite e incontri

Riunione di confronto in sotto gruppi
Visite e incontri

Riunione di confronto in sotto gruppi

LUNEDI 23 OTTOBRE

Visite e incontri

Riunione di confronto in sotto gruppi
Visite e incontri

Riunione di confronto in sotto gruppi

MARTEDI 24 OTTOBRE
Visite e incontri

Riunione di confronto e sintesi finale
Rientro in Italia (voli in serata)

Preparazione di un dossier informativo

e di lavoro:

Schede sulle aree di vendita e catene che saranno
visitate

Schede per le note individuali

Schede per i lavori di gruppo

Schede per gli spunti da riportare nella propria
attivita

Predisposizioni di ruoli e strumenti al servizio del
gruppo per garantire un
funzionamento fluido e integrato

Durante il viaggio

Presentazione di ciascuna visita
Affiancamento e guida nelle visite da parte di
Fabrizio Valente - Kiki Lab

Traduzione da/verso I'inglese

Facilitazione dei debrief di gruppo

Report fotografico “on going”

Dopo il viaggio

Realizzazione di un documento di sintesi illustrato
con le immagini

Workshop di condivisione dell'esperienza con

. > s o . - . ) reportage fotografico e commenti dei

La lista dei negozi da visitare sara stabilita insie- R ol G AssodRtia
me, con un mix di vari format sia di catene che di
indipendenti. Si ipotizzano almeno 2-3 incontri
con responsabili e operatori locali, da definire in

base alla loro disponibilita nei giorni del tour.

ALESSANDRIA © siacusa *( IKI
Via Modena 29 - 15121 Alessandria (AL) Via Laurana 4 - 96100 Siracusa (SR) y I;WAME
Tel 0131 314800 Tel.0931 33823
Fax 0131 41387 Fax. 0931 33878 www.kikilab.it

ascom@ascom.al.it siracusa@confcommercio.it
www.ascom.al.it www.confcommercio.sr.it



